
چرا باید شر�ت خود را بفروشیم؟
ی�ی از مهمترین اتفاقات مثبت در طول عمر ی� شر�ت خروج سهامداران یا مؤسسان آن است.

مهمترین دلیل فروش
سهام یا شر�ت 

شناسایی سود یا �سب درآمد
از ماه عسل تلاش بنیان�ذاران 

در خرید و فروش شر�ت ها دقت �نیم.

 لزوماً شر�ت های مش�ل دار یا �م بازده مشمول وا�ذاری نیستند

بل�ه خیلی اوقات اهداف مثبتی موجب وا�ذاری می شود.

چرا شر�ت های هلدین�، شر�ت های زیرمجموعه خود را وا�ذار می �نند؟

چه زمانی �ارآفرینان شر�ت خود را می فروشند؟

ن�ته بسیار مهم در ارزش�ذاری شر�ت, جریان های نقدی آتی است
نه دارایی های آن

فرعی،  شر�ت  در  �ذاری  سرمایه  �ه  زمانی 
دارد  هلدین�  شر�ت  انتظار  از  �متر  سودی 
وقت آن است شر�ت فرعی به �سی �ه بازده 
برای  بهتری  برنامه  یا  دارد  �متری  انتظار  مورد 
سهام  ارزش  تا  �ردد  وا�ذار  دارد  شر�ت 

هلدین� (بالاسری) �اهش نیابد.

هر شر�ت هلدین� ی� ظرفیت در خصوص 
دارد.  را  بدهی  و  مال�انه  حقوق  از  مالی  تامین 
ما  �شور  بان�ی  ساختار  در  بهینه  نسبت 
%75 بدهی می  %25 حقوق مال�انه و  حداقل 
باشد. ا�ر ساختار سرمایه در شر�ت هلدین� 
قابلیت  دارد  اقدام  دست  در  هایی  طرح  �ه 
سمت  های  بخش  از  ی�  هیچ  از  منابع  تامین 
بایست  می  باشد،  نداشته  را  ترازنامه  چپ 
و  پرتفوی  سازی  �وچ�  به  نسبت  هلدین� 
منابع  تامین  قابلیت  �ه  هایی  شر�ت  فروش 
ندارد  را  آنها  اندازی  راه  و  �ذاری  سرمایه  برای 

اقدام نماید.

ی�  �ه  زمانی  تخصصی  های  هلدین�  در 
ساز�ار  هلدین�  فعالیت  حوزه  با  شر�ت 
های  هزینه  حذف  شود.  می  وا�ذار  نیست 
تواند  می  غیرمرتبط  فرعی  شر�ت  مدیریت 
و  زنجیره  مدیریت  برای  زمان  �اهش  به  منجر 
حقیقت،  در  �ردد.  هلدین�  بازدهی  افزایش 
های  شر�ت  سایر  مدیریت  برای  هلدین� 
زنجیره  محل  از  تا  دارد  بیشتری  زمان  مرتبطش 
ای مشخص، بیشترین ارزش افزوده را به دست 

آورد.
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سه

برای  و  است  رشد  مرحله  در  شر�ت  �ه  زمانی 
توسعه نیازمند منابع بسیار زیاد برای به دست 
ام�ان  �ارآفرینان  و  است  بازار  سهم  آوردن 
فروش  با  است  بهتر  ندارند  را  منابع  این  تامین 
صنعت  در  خود  مشابه  شر�ت  ی�  به  شر�ت 
ورود  با  �ذاری  سرمایه  های  شر�ت  یا 
از  جدید  سهامداران  منابع  محل  از  نقدین�ی 
مر� شر�ت خود (انحلال شر�ت) جلو�یری 

�نند.

را  بازار  در  رقابت  توان  �ارآفرینان  �ه  زمانی 
ام�ان  رشد  مراحل  در  رقبا  توسط  و  ندارند 
از  خروج  با  است  بهتر  دارد  وجود  آنها  نابودی 
رقبای  از  ی�ی  به  آن  وا�ذاری  و  شر�ت 
محل  از  سود  �سب  به  نسبت  بازار  قدرتمند 
تلاش های خود اهتمام ورزند. همیشه ام�ان 
ندارد.  وجود  �ار  و  �سب  از  سودده  خروج 
بلعیده  رقبا  توسط  ها  آپ  استارپ  از  بسیاری 
بازار  سهم  حفظ  دنبال  به  رقبا  �ه  چرا  شدند 
توسط  بدوفود  تملی�  تجربه  بودند.  خود 
های  نمونه  از  ی�ی   (Snappfood)زودفود

جالب در �شور است.

دوی�

را  بازار  در  رقابت  توان  �ارآفرینان  �ه  زمانی 
ام�ان  رشد  مراحل  در  رقبا  توسط  و  ندارند 
از  خروج  با  است  بهتر  دارد  وجود  آنها  نابودی 
رقبای  از  ی�ی  به  آن  وا�ذاری  و  شر�ت 
محل  از  سود  �سب  به  نسبت  بازار  قدرتمند 
تلاش های خود اهتمام ورزند. همیشه ام�ان 
ندارد.  وجود  �ار  و  �سب  از  سودده  خروج 
بلعیده  رقبا  توسط  ها  آپ  استارپ  از  بسیاری 
بازار  سهم  حفظ  دنبال  به  رقبا  �ه  چرا  شدند 
توسط  بدوفود  تملی�  تجربه  بودند.  خود 
های  نمونه  از  ی�ی   (Snappfood)زودفود

جالب در �شور است.

ارزش  خالص  مبنای  بر  �ذاری  قیمت  شیوه 
تواند  نمی  همیشه  شر�ت  ی�  های  دارایی 
شر�ت  فروش  ارزش�ذاری  برای  خوبی  مبنای 
بر  مبتنی  های  شر�ت  در  الخصوص  علی  باشد 
فناوری اطلاعات �ه از محل پلتفروم ها �سب 

درآمد می �نند.
فراموش ن�نیم ما قیمت همه چیز را می دانیم 

اما ارزش آن را نمی دانیم.

سه

www.ramangroup.ir برای �سب اطلاعات بیشتر به وب سایت �روه مالی نوآفرین رامان مراجعه �نید.

 با استفاده از متخصصان بان�داری سرمایه �ذاری
شر�ت خود را به ارزش واقعی بفروشید 


